Sugerencias para prepararse para una presentación tipo “Elevator Pitch”
Presente su idea de manera clara (recuerde que puede solicitar mentoría en el Centro de Negocios).
La presentación puede ser en español o en inglés.
Prepárese para la presentación, practique, tenga en cuenta que no se pase del tiempo establecido. 
Capture la atención desde el principio.
No hay un “formato” específico, pero la presentación debe contener lo siguiente:

La idea de producto o servicio

Describa su producto o servicio y qué “necesidad” suple su producto o servicio. Qué existe en el mercado que atienda (aunque mal) esta situación.  Por qué esta idea suya representa una mejor alternativa, qué la hace única y diferente. 

El mercado
Cuál es el mercado total para este producto o servicio.  En que parte específica del mercado usted planifica lanzar el producto o servicio.  Por qué ese segmento del mercado es el mejor para usted lanzar su producto o servicio.
Su estrategia

Cómo va a convertir la idea en una realidad…cómo va a comenzar operaciones y cómo va a desarrollar la empresa. 
¿En que etapa está?  ¿Cómo va a evolucionar de donde está a donde quiere llegar?

¿Que pretende lograr con esta presentación?
Obtener una inversión: ¿cuánto, a cambio de qué, y posibilidad de repago con creces usted tiene planes?
Reclutar a un personal clave: ¿quién, a cambio de qué?…

Obtener una cita para una reunión: ¿con quién? ¿para qué? ¿por qué esa persona/entidad debe otorgarle la cita?

Hacer una venta

Cierre

Brevemente y al grano dé un cierre a su “elevator pitch”. 
